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For dig, der har en idé til et koncept og gerne vil godt fra start!



MOTIVATION/AMBITION

Den vigtigste drivkraft i en virksomhed er dig. Derfor er det afggrende, at du er bevidst om de vardier,
du gnsker at fa indfriet som selvstaendig og forstar din motivation. Hvad er det, der virkelig betyder
noget for dig? Hvad driver dig til at tage dette skridt? Er det friheden til at form din egen succes,
jagten pa gkonomisk frihed, gnsket om at ggre en betydningsfuld forskel eller maske gnsket om at
bruge dine kompetencer fuldt ud? Eller er det noget helt andet?

Definer dine vaerdier og motivation tydeligt og afdeek, hvad der ligger til grund for dine valg. Forsta,
hvad der virkelig driver dig, og lad det veere din guide i din proces.

IDEBESKRIVELSE

Beskriv kort din virksomhedsidé og forventet salgskanaler.



PRODUKT/YDELSE

For at blive skarp pa dit koncept er det vigtigt at fa et overblik over, hvad du tilbyder. Beskriv kort og sa
detaljeret som muligt dine produkter/ydelser. Hvad er det helt konkret, du gnsker at tilbyde?



MALGRUPPE

For at fa de bedste forudsetninger i markedet er det afggrende, at du har en staerk fornemmelse af
dine kunder. Der er mange veje til at finde frem til malgruppen, men starten kan veere, at du prgver at
forestille dig:

Hvem er de kunder du gnsker at salge til?

Hvad er deres behov?

Hvor feerdes dine kunder typisk, fysisk eller online?

Hvilken situation befinder de sig i, nar de skal vaelge at kgbe dine produkter/ydelser?



VZRDITILBUD

For at skabe den opmaerksomhed, der skal til for, at din malgruppe kaber sig ind pa dine produkter,
er det afggrende, at du er bevidst om, hvordan dine produkter skaber veerdi for malgruppen.

Overvej: Hvilken veerdi vil kunden opna ved at handle hos dig? Hvad er det helt serlige, som
kendetegner dig og din virksomhed? Hvad opnar kunden/undgar kunden ved de enkelte
produkter/ydelser?

Perspektivér gerne ud i markedet, sa du bliver bevidst om, hvem dine konkurrenter er, og hvor du har

dine sarpreeg.

Nu har du vaeret igennem processen med at definere dine egne veerdier/motivation,
produktbeskrivelse, malgruppeafklaring og er nu klar til at definere en vision for din virksomhed.

Opgaven her ligger maske ikke ligefor, men du vil til gengeeld opleve, at din
eksistensberettigelse vil sta helt skarpt, nar din vision er defineret. Dét er en fed fglelse!



KONKURRENTER

Opgaven her ligger maske ikke ligefor, men du vil til gengaeld opleve, at din eksistensberettigelse vil
sta helt skarpt, nar din vision er defineret. Dét er en fed fglelse!

Eksempel:

“Vi vil revolutionere maden, bgrnefamilier planlaegger og organiserer deres maltider ved at tilbyde en
intuitiv og brugervenlig madplan-app. Vi gnsker at ggre det nemt for vores brugere at spise sundt,
varieret og velsmagende”.

PERSONLIGE KOMPETENCER

For at sikre at dit koncept kan lykkes, er det vigtigt at tage et tjek pa, om der er de ressourcer i
virksomheden, der er brug for. Da du er den vigtigste ressource for at komme i gang, er det
afgerende, at du bliver klar over dine personlige styrker og faglige kompetencer. Stemmer disse
overens med virksomhedens behov og eksistensgrundlag? Vil det kraeve andre kompetencer i
virksomheden for, at du kan komme i gang? Skab dig et overblik herom:



BKONOMI 0G TID

For at du kan komme i gang med dit koncept er det vigtigt, at du far overblik over, hvad skal du tjene
for, at virksomhedens gkonomi og din privatgkonomi haenger sammen. Er det realistisk at opna disse?
Derudover er det vigtigt at kigge pa, om det vil kraeve startkapital for at komme i gang, og om du har

denne?
Forestil dig en hverdag, hvor du arbejder i virksomheden - hvordan ser det ud? Hanger tid og gkonomi

sammen?

AFKLARING 0G PRIORITERING

Der vil veere rigtig mange opgaver, der skal Igses, sa en prioritering vil vaere givende. Hvad er vigtigt
lige nu i forhold til at komme i gang? Hvilke opgaver skal du i gang med? Hvem skal du snakke med?
Er der en naturlig reekkefglge for, hvordan du skal ga til opgaverne?



10
S/ET MAL 0G HANDLING

At seette mal er en god hjeelp til at skabe retning og fokusere energi og ressourcer. Det giver klarhed
og motivation bade til dig og dem omkring dig, hvilket gger chancerne for at komme i gang og fa
succes. Mal fungerer som milepeele og er et godt veerktgj til at evaluere og fejre dine succeser.

Seet mal ud fra dine vigtigste prioriteter. Hvad skal du i gang med? Er der nogle, du skal have med for
at na i mal? Hvornar skal du veere i mal med opgaven?

Hos Mariagerfjord Erhverv star vi altid til radighed for dig og din virksomhed, og vi vil ggre vores
bedste for at hjalpe dig godt videre. Har du spgrgsmal, eller lyst til at praesentere din idé, kan du altid
reekke ud.

Book et mgde med en ivaerksaetterkonsulent pa www.mfer.dk eller pa tIf. 70 22 28 20.



